LE MONDE DU VIN :
DU VITICULTEUR AU NEGOCIANT

Les associés de DIFFERENCE et leurs collaborateurs ont développé des
savoir-faire :

| Sur la Viticulture

1/ Des savoir-faire « au quotidien » :

- Réussir votre installation
- Gérer votre développement

- Préparer votre cession ou votre départ en retraite

2/ Des savoir-faire « spécifiques » :

- Les GFA Investisseurs ou comment associer vos clients a votre réussite ?

- Le Crédit d'Impdt Export et les subventions susceptibles de permettre
votre implantation a U'export

- Vous étes en difficulté : comment bénéficier des nouvelles procédures
amiables, quel est leur intérét ?

Sur le Négoce de Vins
. J

1/ Des savoir-faire « au quotidien » :

- Acquérir une société de négoce : comment la valoriser, les outils d'aide
au rachat

- Développer une politique d’achats et de ventes en « primeur »

- Laccompagnement dans la transmission ou la cession de votre entreprise

2/ Des savoir-faire « spécifiques » :

- Le Crédit d'Impot Export et les subventions susceptibles de permettre
votre implantation a U'export

- Vous étes en difficulté : comment bénéficier des nouvelles procédures
amiables, quel est leur intérét ?



